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Encontrar leads puede ser una tarea compleja, tediosa y que 
consume tiempo y recursos, cuando eres un agente de 
bienes raíces que está comenzando en el mundo inmobiliario, 
una de las primeras lecciones es encontrar leads potenciales 
y de calidad para poder empezar a hacer las transacciones 
que te llevarán al éxito personal. 

En Angel Real Estate queremos guiarte a través de este 
proceso para encontrar tus superpoderes inmobiliarios para 
reducir el riesgo de cometer errores y asegurarse de que cada 
transacción sea un paso más para convertirte en el héroe sin 
capa que quieres ser.



El primer paso es encontrar estrategias de 
marketing exitosas para generar leads

Identifica tu mercado objetivo

Desarrolla una presencia en línea efectiva

Usa las redes sociales como herramienta de 
generación de leads

Definir el tipo de clientes que deseas alcanzar 
(compradores, vendedores, inversores, etc.).

Analiza las características demográficas y psicográficas 
de tu público objetivo.

Crea y optimiza un sitio web profesional y atractivo.

Identifica las plataformas sociales más relevantes para 
tu audiencia.

Crea perfiles comerciales y mantén una presencia activa 
en las redes sociales.

Utiliza anuncios pagados y estrategias de segmentación 
para llegar a tu público objetivo.

Utilizar estrategias de SEO para mejorar la visibilidad en 
los motores de búsqueda.

Implementa una estrategia de marketing de contenidos 
para atraer a los visitantes.



Explora leads en el mundo inmobiliario

Busca en bases de datos y directorios

Networking y colaboración

Captación de leads a través 
del boca a boca

Encuentra bases de datos de 
propiedades en venta o en alquiler.

Utiliza directorios en línea de agentes 
inmobiliarios y empresas relacionadas.

Participa en eventos y conferencias 
relacionadas con el sector inmobiliario.

Participa en eventos y conferencias 
relacionadas con el sector inmobiliario.

Colabora con profesionales afines para 
intercambiar referencias y obtener 
leads.

Proporciona un excelente servicio al 
cliente para generar recomendaciones 
positivas.

Solicita testimonios y opiniones de 
clientes satisfechos.

Establece programas de referencias 
para incentivar a tus clientes a 
recomendar tus servicios.

Filtra los resultados según tus criterios 
de búsqueda específicos.



La tecnología puede ser tu mejor aliada a la hora de 
encontrar Leads 

Automatización del marketing inmobiliario

Anuncios en línea y generación de leads

Uso de análisis y métricas para optimizar tus estrategias

Utiliza sistemas de gestión de relaciones con el cliente (CRM) para 
organizar y seguir leads.

Implementa campañas de correo electrónico automatizadas 
para nutrir y convertir leads.

Emplea chatbots y herramientas de mensajería para brindar 
atención al cliente las 24 hora.

Utiliza plataformas publicitarias en línea como Google Ads y 
Facebook Ads.

Realiza un seguimiento de las métricas clave, como tasas 
de conversión y retorno de la inversión.

Utiliza herramientas analíticas para comprender el 
comportamiento de los usuarios en tu sitio.

Crea anuncios segmentados para atraer a tu público objetivo.

Diseña páginas de destino efectivas para captar información 
de contacto.



Síguenos en:

@angelrealestate.us @angelrealestate.us www.angelrealtors.co

Escríbenos, estamos para ayudarte.

Broker@angelgb.com o llámanos al: 214-666-6062

Marco Pineda Juan Carlos Cruz

Experto en bienes raícesCEO

Descubre tus habilidades extraordinarias y desbloquea todo tu potencial como 
un auténtico superhéroe en el campo de los bienes raíces. Vuela sobre la 
competencia, negocia con valentía y desata tus poderes especiales para lograr 
transacciones exitosas y ganancias impresionantes.


